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Tresé raportu:

W nawigzaniu do raportu biezgcego nr 39/2019 z 23 grudnia 2019 r. w sprawie rozpoczecia procesu
analiz mozliwych opcji komercjalizacji aktywoéw spétki zaleznej Airway Medix [Airway Medix, AWM],
Zarzad Adiuvo Investments S.A. [Spétka, Emitent] informuje, iz w zwigzku z zawarciem w dniu 17
czerwca 2022 r. pomiedzy AWM a BICI Solutions [BICI Solutions] niewigzgcego listu intencyjnego [Lol],
o ktérym Emitent informowat w raporcie biezgcym nr 15/2022, Zarzad Emitenta powzigt informacje o
podjeciu, w tym samym dniu decyzji o zakoriczeniu procesu analiz mozliwych opcji komercjalizacji
aktywow Emitenta w odniesieniu do AWM.

Ponizej Emitent zamieszcza komentarz nt. oczekiwanych perspektyw oraz rozwoju Airway Medix w
zwigzku z zawartym z BICI Solutions dokumentu Lol oraz Wstepnej umowy serwisowe;j.

1. Proces analiz mozliwych opcji komercjalizacji aktywéw Adiuvo Investments w odniesieniu do
Airway Medix potwierdzit, ze istnieje duze zainteresowanie rynku rozwigzaniami klinicznymi
rozwijanymi przez Spoétke, zwtaszcza w obliczu nowych potrzeb zwigzanych z pandemig COVID 19.
Co za tym idzie, zasadne jest podjecie dalszych krokow rozwojowych (np. sfinalizowanie waluacji
klinicznej urzadzen, wdrozenie urzadzenia do uzytku na wybranych rynkach swiatowych) dla
posiadanych w portfolio urzadzen w celu osiggniecia takich wartosci potencjalnych transakcji
strategicznych, ktére w odpowiadaé bedg zaréwno oczekiwaniom inwestoréw i partneréw z BICI,
jak tez obiektywnemu potencjatowi zwigzanemu z poziomem innowacji rozwijanych produktéw. W
opinii Zarzadu i partneréw, produkty spétki osiggng znaczaco wyziszg wycene po osiggnieciu
kolejnych kamieni milowych w rozwoju portfolio, co ze wzgledu na poziom gotowosci produktow
nie bedzie wymagato duzych inwestycji i jest do osiggniecia w ciggu 12-24 miesiecy.

2. Wysoki potencjat komercjalizacyjny produktéw wchodzgcych w sktad posiadanego przez AWM
portfolio zostat potwierdzony nie tylko przez partneréw branzowych, ale takze przez BICI Solutions,
ktora wraz z podpisaniem listu intencyjnego zakonczyta proces szczegétowej analizy technologii
posiadanych przez Spétke oraz scenariuszy ich rozwoju i komercjalizacji. Zgodnie ze ztozonymi
deklaracjami BICI Solutions upatruje potencjat w produktach i rozwigzaniach AWM, w szczegdlnosci
w obliczu globalnych zmian na rynku produktéw i ustug w obszarze intensywnej opieki medycznej i
anestezjologii.

3. W celu realizacji powyzszych planéw zarzad AWM oraz BICI Solutions rozpoczety prace nad
dokumentacjg prawng na potrzeby uzgodnienia docelowej umowy partnerskiej, na podstawie,
ktorej BICI Solutions przejmie codzienne zarzadzanie firmg, wnoszac, poprzez wktad wiasny i
zewnetrzne kompetencje niezbedne doswiadczenie, kadry, ekosystem i kapitat do Grupy AWM.
Wdrozona zostanie nowa strategia AWM, ktorej gtownym celem bedzie rozwdj najbardziej
obiecujacej platformy — rodziny produktdw Hyperform oraz budowanie pozycji Spotki jako
globalnego dostawcy na rynku OlIOM-6w oraz anestezjologii w zakresie rozwinietych juz produktéow



(Oral Care oraz Cuffix). Pozwoli to w opinii stron na monetyzacje catego portfolio w okresie 12-24
miesiecy. W celu osiggniecia powyzszego celu, jesli zajdzie taka koniecznos¢, BICI Solutions zapewni
nowe finansowanie dla Spétki.

4. Omawiane i rozwazane sg réwniez pomiedzy stronami rézne scenariusze zwiekszenia ekspozycji
AWM na inteligentny kapitat, w tym dual listing na jednym z wiodacych rynkéw publicznych
zorientowanych na med-tech.

5. Organizacja Grupy AWM zostanie zoptymalizowana i zreorganizowana, aby wtasciwie obstugiwaé
dziatania zwigzane z rozwojem biznesu i przyspieszy¢ zakonczenie budowy platformy produktéw
Hyperform. M.in. w dziale sprzedazy i marketingu zostang zatrudnieni nowi pracownicy, tak aby
odpowiednio przeksztatcié AWM z przedsiebiorstwa zajmujgcego sie rozwojem produktéw we
wiasciwie zorganizowang korporacje nastawiong na komercjalizacje produktéw, w tym takze
wprowadzenie ich na rynek amerykanski.

6. BICI Solutions nie wyklucza takze poszerzenia portfolio AWM o zewnetrzne produkty i rozwigzania
med-tech w celu osiggniecia masy krytycznej biznesu, uzasadniajgcej bardziej agresywne inwestycje
w  wysitki komercjalizacyjne. Mozliwe sg wszystkie opcje, od przejecia, przez fuzje, po
licencjonowanie i wspottworzenie.

7. Aktualnie trwaja juz prace nad optymalizacja i reorganizacjg dziatania laboratorium w lzraelu oraz
nad jak najszybszym rozpoczeciem ewaluacji produktéw w USA w zakresie testow pilotazowych — o
postepach w tym zakresie spdtka bedzie informowac akcjonariuszy osobnymi raportami biezgcymi.

Dotychczasowe dziatania BICI Solutions podjete w zwigzku z zawarciem Umowy Serwisowej oraz Lol, o
ktorych Emitent informowat w raporcie biezgcym nr 15/2022 juz przynoszg rzeczywisty i znaczacy
wplyw na potencjat AWM. Finalizowane sg negocjacje z partnerem branzowym dotyczace sprzedazy
technologii CSS, o czym Spétka informowata raportem biezgcym nr 14/2022, jak rowniez zakonczyty
sie negocjacje z bankiem Discount Bank of Israel Ltd dotyczgce roztozenia i przedtuzenia sptaty kredytu,
o czym Emitent informowat raportem biezgcym nr 13/2022.

W rezultacie zaangazowania BICI Solutions Grupa AWM posiadaé bedzie swobode komercjalizacji
istniejgcego portfolio i jednoczesnie zabezpieczong pozycje finansowg. Zagadnieniem omawianym
przez AWM oraz BICI Solutions jest réwniez planowana sptata obligacji Adiuvo Investments, co
dodatkowo zabezpieczy pozycje finansowa Grupy AWM.

Strony wspdlnie widzg realng opcje strategicznego i operacyjnego zaangazowania BICI Solutions
w AWM, a docelowo — przejecia przez BICI znaczgcej pozycji kapitatowej. Intencjg stron pozostaje
podniesienie wyceny potencjalnych transakcji zwigzanych z posiadanymi przez AWM technologiami
poprzez zbudowanie obecnosci produktéw w znaczacych i opiniotwdrczych osrodkach klinicznych na
kluczowych rynkach USA, EU oraz Azji. Ma sie to zrealizowac przede wszystkim przez pilotaze w tychze
osrodkach klinicznych oraz realizacje powtarzalnych, skalowalnych przychodéw. W ocenie
sygnatariuszy Wstepnej umowy serwisowej, o ktérej mowa w raporcie biezgcym nr 10/2022, pozwoli
to na uzyskanie wyceny Spotki znacznie powyzej dzisiejszej wartosci rynkowe;j.



